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— Imagens das Ofertas Hoje
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®s COMPONENTES

Vista explodida mostrando a
estrutura modular: racks
superior e inferior, bandeja
coletora e acessorios laterais
independentes.

3¢ MONTAGEM FACIL

Sistema "Basta Encaixar" sem
parafusos. Estrutura estavel que
nao exige forca, ideal para venda
online (menor RMA).

Xicarax 6 U&gnns‘gié)as

it

Facas Tabuade c

DESIGN COMPLETO

Configuracao full-black moderna
em capacidade dupla. Inclui
porta-tabua lateral e porta-talheres
de alta capacidade.

E. SPECS & CAPACIDADE

Capacidade validada: 11 pratos, 20
tigelas, 6 xicaras. Sistema de
drenagem integrado com bico
direcionador para a pia.



e \/|SAO GERAL DO NEGOCIO

Sumario Executivo

CRESCIMENTO DA CATEGORIA
~69% 1

Year over Year (YoY)

TAXA DE MONOPOLIZAGCAO
10,5%

BAIXA | Concorréncia Fragmentada

RECEITA MENSAL MERCADO

R$ 2,4M - 7M

Sazonal @ Variagao (Baixa - Pico)

SATlSFAC;AO DO CLIENTE
4,6 et dede o

Produto bem aceito pelo mercado

° OPORTUNIDADE VALIDADA

17-22%

Projecdo Base Conservadora

6-9 meses

f Retorno rapido sobre investimento

Insight Estratégico: Espaco significativo para novos entrantes. Mercado fragmentado sem players dominantes, ideal para posicionamento de marca

®  premium.

Analise de Viabilidade



e ESPECIFICACOES TECNICAS STATUS

° ~ ° PRODUTO VALIDADO
Descricao do Produto

Escorredor de Louca Premium 2 Andares Inox /\A_ﬁ.

Solucao completa para organizacao e secagem de loucas na cozinha. Estrutura 1|
robusta em aco inoxidavel com design modular que permite utilizar apenas as ! ! ﬁ

( \! n Hllim«’l m \
| \

partes necessarias. ldeal para familias, apartamentos e uso profissional.

p P W5 W!l"‘]*"’ <<€ =

;a § il 1, | == m_lu_jJ

’ Design Modular Q Sistema de Drenagem
Pode ser usado em partes, Bandeja com saida de agua 360°
ajustando-se ao espaco disponivel direto para a pia
P GvisuALIzabe
m
A Versatilidade 4 Montagem Rapida
Suporta pratos, tigelas, copos, Manual, sem ferramentas ou SrplEsh el
talheres e panelas parafusos necessarios
Capacidade 16-20 Pratos
Peso Liquido 1,5 - 2,5 kg

Material Aco Inox 304



e [ESPECIFICACOES TECNICAS

Detalhes Técnicos - Ficha Técnica

ESPECIFICACAO VALOR / DETALHE
Capacidade Porta-Copos
16 a 20 pratos + copos + talheres liiesleceacaiacidad byl
copos
Dimensoes Sistema
Drenagem

28-42cm (L) x 29-30cm (P) x 30-40cm (A)
Saida ajustavel 360°

Peso Liquido

1.500g a 2.500g Pés de silicone
antiderrapante

Material Estrutura
Aco Inoxidavel 304 (ndo e®ferruja) Manual, sem ferramentas

Material Bandeja

Plastico PP ou ABS (BPA Free)
Acabamento
Alto brilho ou fosco (preto/grafite)

Niveis/Andares
2 a 3 niveis

Porta-Talheres

(¥ NOTA IMPORTANTE )

Aco Inoxidavel 304

304 Principal diferencial de qualidade.
Garante resisténcia total a ferrugem e
longa durabilidade, mesmo com uso
didrio em ambiente Umido.

i Certificagdo & Normas

Isento de INMETRO Produto ndao requer
certificagdao obrigatdria. Recomendamos
aplicacao de selo de qualidade proprio (Selo
Gold).

MONTAGEM TOOL-FREE
Simples & Rapida



e ANALISE DE PRODUTO

Avaliacoes dos Consumidores

NOTA GERAL

4,6

L 8.8 & &

N 72%
[ 18%
- 10%

Analise de Viabilidade

1 PONTOS FORTES (DRIVERS)

Design Moderno

Pratico e Funcional

Facil Montagem

Qualidade/Resisténcia

INSIGHT CRITICO PARA INOVAGCAO

Os problemas de Drenagem e Acumulo de Poeira representam os maiores gaps técnicos do

40%

30%

20%

20%

@ ALTA ACEITAGAO

A PONTOS DE ATENCAO

i

P

Drenagem Inadequada 20%
(. _____________J
Acumulo de Poeira FREQUENTE

Suporte de Copos 10%
[ ]
Base Instavel 10%
[ ]

4§ oportunidade

mercado atual. Um produto que resolva essas dores terd um diferencial competitivo imediato.



e \/OZ DO CLIENTE

De pOimentos Reais @) Feedback de Mercado

1.8 8.6 8 ¢

@ Compra Garantida #ML-4521 2 8.8 8 4 © Compra Garantida #ML-7823 1.8 8 8 8% @ Compra Garantida #ML-3156

"Amei o design moderno! Minha cozinha é

Pl [inifio et Gentaimel "Excelente custo-beneficiol Comprei para dor de 2 and
REERaIENES e (rinie) COZMNG [DEta. A substituir um de pldastico 'ue u/zbrolz/ e esse de peqL/JenCI eu GZC/?OFFG cs’)r oo CCIFZS tudo:
ASIMEISIE 112 SUIPET eel, Metd pIeeEe el inox é muito moifresisterze Jg lavei varias resot e copos ,orto /hemo ,Qe es,octgo(.j I(3 -
nenhuma ferramenta. S6 achei que a ~ . P B pratos, copos € taineres. Kecomenao:
. . ; vezes e ndo enferrujou. O Unico ponto é que
bandeja poderia ser um pouco maior para . )
acumula um pouco de poeira na louga.

ndo escorrer dgua para fora."

Ana Beatriz Oliveira

MC Maria Clara Silva Ip Joao Pedro Santos AB
ol m INSIGHT: GATILHOS EMOCIONAIS v Espago
Otimizado
92% 4.7 A analise de sentimento revela que "Organizagao" e "Design Moderno" sao os o
principais fatores de satisfacao e decisdo de compra. v Estética
RECOMENDARIAM NOTA ENTREGA Pl

Analise de Viabilidade



e |TENS INCLUSOS

Conteudo da Embalagem

01

02

03

04

(0

06

Estrutura Principal

Corpo do escorredor em ago inox com 2 niveis para organizagao vertical.

Bandeja Coletora

Base plastica resistente com sistema de drenagem 360° direcionavel.

Porta-Talheres

Compartimento removivel com divisorias internas para organizagao.

Porta-Copos

Suporte lateral com capacidade para 6-12 copos (dependendo do modelo).

Pés de Silicone

4 unidades antiderrapantes para garantir estabilidade na bancada.

Manual

Instrucdes completas de montagem e cuidados de conservacao.

ITEM PRINCIPAL

ACESSORIO

ACESSORIO

ACESSORIO

ACESSORIO

DOCUMENTAGAO

CONFIGURACAO

Kit Completo "Ready to Use"

PONTO~DE
ATENCAOImportacao

Certificar rigorosamente a qualidade das
soldas e o acabamento do inox.

Ferrugem precoce ou rebarbas cortantes sado as
principais causas de RMA (Devolucao) nesta
categoria.

EMBALAGEM COMPACTA
Retail Ready Packaging
L: 45cm

A: 35cm P:15cm



e ANALISE DE MERCADO
FONTES DE DADOS

PﬁinCO'AIVO e DimenSionamento IBGE Abrasce Mercado Livre Insights

PS Familias Brasileiras 72,4 mi VOLUME POTENCIAL (MILHOES)

Domicilios com necessidade de organizagao de cozinha

ﬁ Apartamentos Compactos 18 mi Donas de Casa

Moradores que buscam solucdes que otimizam espaco
Apartamentos

Food Service

Donas de Casa Ativas 45 mi

Ee
C
g
w
g
(

Principal decisor de compra em utilidades domésticas

[@ INSIGHT ESTRATEGICO ]
@ Cozinhas Planejadas 1 15%/ano
Tendéncia de embutir e integrar acessorios .
O segmento de Apartamentos Compactos representa a maior
oportunidade de crescimento, alinhado a tendéncia de
.~ urbanizagao e busca por "escorredor de embutir".
¥4 Food Service/Comercial 1,3 mi Q +23 posicdes nas buscas
Restaurantes, lanchonetes e cozinhas industriais

Analise de Viabilidade Dezembro 2025



e Dl ANEJAMENTO FINANCEIRO

Cu Stos d e I m po rta 95 o & Base de Calculo: Délar R$ 6,00

ITEM DE CUSTO VALOR ESTIMADO OBSERVACOES BREAKDOWN DE CUSTOS (ESTIMADO)
Custo FOB Unitario R$ 18,00 - R$ 30,00 Base: US$ 3.00 - 5.00
Pedido Minimo (MOQ) 1,000 - 3.000 un gaEr[\a/l personalizacao
Investimento Inicial (FOB) R$ 30k - R$ 90k Exclui frete e impostos Breakdown
Frete Internacional Est. ~R$ 3,00/ un Contamgr 20t

compartilhado
Impostos Totais ~60% - 80% I, IPI, PIS/COFINS, ICMS _

® Produto (40%) Impostos (45%) Logistica (15%)

® Custo Nacionalizado (DDP) R$ 50 - R$ 70 Por unidade estimado

A PONTO DE ATENGCAO

Capital de giro de ~R$ 30k adicional necessario para desembaraco
aduaneiro antes da liberacao da carga.

@ OPORTUNIDADE DE ESCALA

I IPI PlS/COFlNS ICMS (SP) Aumento do pedido para 5.000 un pode reduzir o custo FOB em

@ COMPOSICAO TRIBUTARIA ] ido |
18% 10% 1,75% 18% até 15% na negociacao.




e Dl ANEJAMENTO FINANCEIRO

Precificacao e Margens

B ESTRUTURA DE PREGO (UNITARIO)

Preco de Venda Sugerido 100%
— Comissao Marketplace 16,5%
— Impostos (ICMS-SP) 18,0%
— Frete (Subsidiado) 0,0%
— Custo Operacional 3,6%
— Custo Produto (DDP) 48,3%
= LUCRO LIQUIDO 17,2%
$ ESTRATEGIA DE ESCALA

Utilizar a margem saudavel para investir 10-15% em ML Ads nos

R$ 139,00

R$ 2294

R$ 25,02

R$ 0,00

R$ 5,00

R$ 67,13

R$ 23,91

primeiros 3 meses para ganhar tragao e ranking organico

rapido.

&2 ALTA LUCRATIVIDADE

MARGEM BRUTA MARGEM LiQUIDA LUCRO / UNIDADE
51,7% 17,2% R$23,91
Markup sobre CPV +5% vs Categoria Base DDP

Nacionalizado

[E COMPOSIGCAO DE R$ 1,00 DE RECEITA

@® Produto (48%) ® mpostos (18%) @ Comissdo (16.5%) ® Ops (3.6%) @ LUCRO (17.2%)

Para cada R$ 100,00 vendidos, R$ 17,20 entram limpos no caixa.



e |NTELIGENCIA DE MERCADO

Sazonalidade do Mercado P ————

DETALHAMENTO MENSAL

¥ CURVA DE DEMANDA MENSAL (RECEITA MERCADO) ® Normal e Pico
™
PERIODO RECEITA EST. STATUS
$ 6M
Jan - Fev R$ 3,0M Baixa
R% 5M
Mar - Abr R$ 3,5M Média
R% 4M
Mai - Jun R$ 3,8M Alta
R%$ 3M
Jul - Ago R$ 4,5M Pico
RS 2M
Set - Out R$ 4,2M Alta
R$ 1M
R DM Novembro (BF) R$ 7,0M MAXIMO
Jan-Fev Mar-Abr Mai-Jun Jul-Ago Set-Out Nov (BF) Dez
Dezembro R$ 4,0M Alta
D GESTAO DE ESTOQUE . ACAO RECOMENDADA @ CORRELAGAO DE MERCADO
Lead time de importacao: 60-90 dias. Iniciar pedidos de reposi¢éo em Marco/Abril A demanda segue diretamente o periodo de maior uso da cozinha
Planejamento deve antecipar os picos de para garantir estoque pleno em Julho e Black (mverno/fen_as de julho) e a busca por presentes Uteis e renovagao
demanda. Friday. da casa no fim de ano (Black Friday/Natal).




e |NTELIGENCIA DE MERCADO

Analise Competitiva

RANK

v

MARCA

ECOSULMETAIS

MAKINOX

TRAMONTINA

BENCHMARK DE QUALIDADE
Padrao Tramontina

Analise de Viabilidade

RECEITA MENSAL

R$ 208.545

MAlta Performance

R$ 175.943

R$ 125.237

PRECO MEDIO

R$ 277,00

R$ 147,00

R$ 194,00

NOSSA OPORTUNIDADE DE MERCADO (SWEET SPOT)

»

ESTRATEGIA DE PRECO
R$ 139,00

*

DIFERENCIAL UNICO
Produto Gabinete

@ Benchmarking TOP 3

PONTOS FRACOS IDENTIFICADOS (GAPS)

Preco Elevado Design Tradicional

Acabamento Basico Sem Diferencial

Preco Premium Mix Limitado

RESULTADO PROJETADO
Lider Custo-Beneficio

= Alta Conversao




e Dl ANEJAMENTO FINANCEIRO

Cenarios de Projecao

O

Fase Inicial
CENARIO CONSERVADOR

Volume
Receita Bruta

} Custo Est.

LUCRO LIQUIDO

R$ 7.173

Analise Comparativa

|~

Crescimento
CENARIO MODERADO

300 un Volume

R$ 41.700

Receita Bruta

R$ 24.300 [ Custo Est.

LUCRO LIQUIDO

R$ 14.346

ROI ATRATIVO

600 un

R$ 83.400

R$ 48.600

O cenario moderado oferece payback em menos de 9 meses. A escala otimista mais que dobra o lucro liquido mensal.

Meta: Cenario Moderado (Més 6)

f ALTA PERFORMANCE

Escala Total
CENARIO OTIMISTA

1.304 un

Volume

R$ 181.256

Receita Bruta

| Custo Est. R$ 105.847

LUCRO LIQUIDO

R$ 31.185

PAYBACK EST.
6-9 Meses

ROI PROJETADO
~120%



e D[ ANEJAMENTO ESTRATEGICO

Projecao Anual e Payback )

PAYBACK ESTIMADO ROI (1° ANO) META DE ESCALA

%5  6-9 Meses i~ 80-150% = 1.000 un/més

= CURVA DE EVOLUGCAO DE VENDAS

Més 1-3 Més 4-6 Més 7-12
RAMP-UP 4 CRESCIMENTO ESTABILIZACAO
300 un/més 600 un/meés 1.000 un/més

Aceleracao de Vendas

PROJECAO ANUAL CONSOLIDADA

CENARIO VOLUME ANUAL RECEITA ANUAL LUCRO ANUAL ; 5
. ESTRATEGIA DE ACELERACAO




e RESUMO FINANCEIRO

Dashboard Executivo

R$ 80K - 120K

Investimento Inicial Estimado

@ Sctup + Estoque Inicial (2k un)

SAUDAVEL

7

17% - 22%

Margem Liquida Real

@ Acima da média da categoria (15%)

Analise de Viabilidade

MENSAL

-

600 Unid.

Volume de Vendas Meta

€© Baseado no Cenario Moderado

RETORNO

X

6 - 9 Meses

Payback Estimado

*D Recuperacio rapida de capital

@& Principais Indicadores (KPIs)

RECORRENCIA

ol

R$ 83.400

Receita Bruta Projetada

< Faturamento Mensal Estabilizado

% EXCELENTE

P

80% - 150%
ROI (1° Ano de Operagao)

M Retorno sobre Investimento

Dezembro 2025



== GESTAO ESTRATEGICA

Analise de Riscos e Desafios

©® CRITICOS (ALTO)

A  OPERACIONAIS (MEDIO)

EB Matriz de Impacto

© CONTROLADOS (BAIXO)

® Qualidade Fornecedor

Variagcao técnica entre lotes de producgao.

- Mitigacao: Golden Sample + Inspecao

© Prazo de Entrega

Lead time longo (60-90 dias) e atrasos.

- Mitigacao: Pedidos Antecipados

[~ Oscilagdo Cambial

Impacto direto no Custo Nacionalizado.

- Mitigacdo: Hedge / Janelas

2e2 Concorréncia

Entrada de novos players e guerras de preco.

© Estratégia: Diferenciacédo

@ Sazonalidade

Queda de demanda Nov-Fev (Verao).

ob Estratégia: Gestio de Estoque

D Devolugdes (RMA)

Taxa estimada de 3-5% por defeitos.

Q Estratégia: QC Rigoroso

. PLANO DE MITIGACAO (FOCO EM RISCOS CRITICOS)

¥ QUALIDADE

penalidade por nao conformidade.

Solicitagao de "Golden Sample" assinado antes da
producao massiva + Contrato com clausulas de

2 CAMBIO

Operagao de Hedge cambial para travar custo ou
realizar fechamento de cambio em janelas favoraveis

monitoradas.

|= Demanda Mercado vValidado

Mercado em crescimento constante e alta busca.

i Regulatério v Favoravel

Produto nao requer certificagao INMETRO obrigatoria.

Logistica Nacional

Operadores logisticos estabelecidos e eficientes.

© PRAZO

Considerar Buffer de 30 dias no planejamento
financeiro e de estoque para absorver atrasos
logisticos sem ruptura.



e \/EREDICTO FINAL

Conclusoes e Proximos Passos

VIABILIDADE APROVADA

PROJETO VALIDADO

Recomendamos o prosseguimento imediato
para fase de sourcing.

@ RECOMENDAGAO ESTRATEGICA

Focar no desenvolvimento do Escorredor
Gabinete como diferencial competitivo de
entrada.

FATORES DECISIVOS

Mercado Fragmentado
v

Crescimento Acelerado

Ol

Obter prototipos de 3-5
fornecedores
(tradicional + gabinete).

Solicitar Amostras

Registro Marca

Protecao INPI para
marca propria e design
do produto.

| PLANO DE AGAO IMEDIATA (6 PASSOS)

02

Teste rigoroso de
gqualidade: inox, soldas
e sistema de
drenagem.

Validar Specs

05

Operacional

Setup logistico,
planejamento fiscal e
habilitacao
importacao.

[ Resumo Executivo

Pendente

03

Negociacao

Definir MOQ,
condicdes de
pagamento e
personalizagao OEM.

Go-to-Market

Criacao de listagem
otimizada (SEO/Fotos)
no Mercado Livre.



e [ESTRATEGIA DE DIFERENCIACAO
POSICIONAMENTO DE PRECO

Atributos para Versao Premium * High-End Market R$ 250 - 350

CATEGORIA 01 CATEGORIA 02 CATEGORIA 03 CATEGORIA 04
Durabilidade *{} Performance &  Acabamento g Confianga
‘7 Qualidade Funcionalidades W EWSIETS Certificacdes
Construtiva
® Sistema de drenagem 360° ® |nox 304 espesso: maior Garantia de 12 meses contra
com ajuste fino durabilidade e resisténcia defeitos

Estrutura 100% aco inox 304

espesso (ndo apenas e Bandeja em plastico

W Design fechado tipo ® Manual em portugués

revestido) ! " reforcado com vedacdo
gabinete (protegao completo
contra poeira) .
e Soldas reforcadas nos e Cores tendéncia: preto fosco, . .
- e . Embalagem premium para
pontos de apoio critico branco cremoso, grafite presentg p P
® Divisoérias modulares
z removiveis ° i i i i )
® Base com pés de borracha Design minimalista alinhado a e Marca registrada INPI

antiderrapante premium 2025

® Porta-facas integrado com

® Acabamento polido sem protecao

rebarbas ou bordas
cortantes

Analise de Viabilidade



e D|IFERENCIAL COMPETITIVO

Escorredor Gabinete % proburo cave crancer #

Por que investir neste modelo?

INOVAGCAO
2025 O modelo gabinete resolve as principais dores do consumidor brasileiro (higiene e
organizacao) com um design exclusivo.

@l UNICO no Mercado 0 Drenagem 100%
Exclusividade no Brasil. Sem Sistema fechado garante que
concorrentes diretos nas grandes NENHUMA gota de agua caia na
redes. bancada.
6 Elimina Poeira PN Desigh Premium
Resolve o maior gap do mercado: louga Estética "Clean Kitchen" alinhada as
limpa e protegida do ambiente. tendéncias de 2025.
3 F B - __‘____/ .

| Design Fechado © Anti-Poeira ® Ticket Médio Alto I~ Margem Superior
Percepcao de valor justifica preco de Lucratividade estimada de 22-25%
venda entre R$ 279 - 329. devido a exclusividade.

CONCEITO DA MARCA

"O unico escorredor que PROTEGE sua

louca”
v v Ref: CABINET-PRO-2025



e [ESTRATEGIA DE PRODUTO

Gaps dos Concorrentes OPORTUNIDADES DE DIFERENCIAGAO

0 GAP IDENTIFICADO (CONCORRENCIA) ° NOSSA SOLUQAO (DIFERENCIAL)
Drenagem inadequada 20% Reclamagcées & Bandeja 360° Ajustavel
Agua escorre para fora da bandeja, molhando a bancada. Sistema inteligente que direciona a agua direto para a pia.
Suporte copos instavel 10% Reclamagbdes W Porta-Copos Reforcado
Nao comporta copos lado a lado ou cai com facilidade. Design otimizado que suporta até 12 copos grandes com seguranga.
Acumulo de poeira Frequente #@ Design Gabinete Fechado W
Louca limpa fica exposta ao ambiente e insetos. Protecao total contra poeira e insetos. Diferencial unico.
Suporte facas pequeno 10% Reclamagdes t{ Porta-Facas Amplo
Nao cabe faca santoku ou chef, apenas facas de mesa. Compartimento dedicado que comporta facas de todos os tamanhos.
Base instavel 10% Reclamagbes < Base com Pés Silicone
Estrutura treme e balanca com o peso da loucga. Estabilidade total com ventosas de silicone antiderrapantes.

Ferrugem predgee de Viabilidade © Inox 304 Certificado
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